Mlesu;czmk

Ubezpieczeniowy

ISSN 1732-2413 « WSIVSTKO, CO TRZEBA WIEDZIEG 0 RYNKU UBEZPIECZEN « TOM 20 | NUMER 3 | MARZEC 2023 <3 MARCA 2023

Kalejdoskop multiagentow 2023

Najwazniejsze w pracy agenta
Oferta dla agenta/Egzaminy/Podatki/Kontrole

MiesiecznikUbezpieczeniowy.pl Prenumerata — patrz str. 2



WSPARCIE DLA AGENTOW

KALEJDOSKOP MULTIAGENTOW

DIAMOND FINANCE
UBEZPIECZENIA

Coraz mocniejsze
wsparcie dla agentow

W Diamond Finance uznajemy i doceniamy postgpu-
jaca cyfrows transformacj¢. Wzbogacamy technologiczng
strong naszej firmy o coraz wigcej innowacyjnych nowosci,
aby zoptymalizowa¢ jak najlepiej narze¢dzia udostgpniane
naszym partnerom (OFWCA). Zdecydowanie pomaga to
w uporzadkowaniu i ulatwieniu codziennych czynnosci
wykonywanych przez naszych partnerdw, a co za tym idzie
— zwigksza skutecznosé pracy przy ofercie produktowe;j
kilkudziesigciu zakltadéw ubezpieczen czy innych part-
neréw biznesowych.

Od dtuzszego czasu dziata przyjety z duzym entuzja-
zmem przez sie¢ sprzedazy kalendarz szkolef i egzaminéw
— KalenDiaFin. Narz¢dzie to pokazuje wszystkie szko-
lenia organizowane przez zaklady ubezpieczeni oraz nasze
wewngtrzne w jednym miejscu z miesi¢gcznym wyprzedze-
niem. Kalendarz ma na celu przede wszystkim uporzadko-
wanie obszaru szkolen. Nasz partner z gbry wie, jakie szko-
lenia beda si¢ odbywaly, o jakiej tematyce, z jakiego zaktadu
ubezpieczen. Zawiera on réwniez terminy egzaminéw
KNF. Umieszczamy w nim nie tylko daty, ale réwniez linki
do logowania na dane wydarzenie. W ten sposéb nasza sieé
w jednym miejscu otrzymuje pelng informacj¢ na temat
szkolen 1 nie musi juz poszukiwaé pojedynczych wiado-
mosci w skrzynce mailowej czy innych miejscach.

Adam Lejbman
wiceprezes zarzadu Diamond Finance

Ponad 2 lata temu uruchomili$my poréwnywarke ubezpie-
czeh komunikacyjnych DFS24, z mozliwoscia sprzedazy
zdalnej. Nasi partnerzy maja dostep nie tylko do prostego
poréwnania stawek az 16 ubezpieczycieli, ale réwniez do
wystawienia tzw. polis mobilnych. To kompletne narz¢dzie
sprzedazowe, ktdre caly czas jest rozwijane, np. w zakresie
tunkcji CRM. Posrednicy coraz bardziej doceniaja mozli-
wo8§¢ zarzadzania swoimi relacjami z klientami: odnowie-
niami, ratami, ,przypominajkami”. Niedawno rozszerzy-
lismy kalkulator o sprzedaz ubezpieczefr na zycie. Ciagle
powickszamy tez game dostgpnych ubezpieczycieli.
Oddali$my réwniez do uzytku naszym partnerom
wewngetrzny system do ewidencji i dokumentacji, m.in. APK
(ePartner). Agenci moga w nim archiwizowaé wszystkie
dokumenty zwiazane z analiza potrzeb klienta. W razie
jakiejkolwiek kontroli maja oni pewno$¢, ze beda w stanie
udowodni¢, ze APK zostalo przeprowadzone zgodnie z IDD.
W ostatnim roku postawiliSmy mocno na obecno$¢ w inter-
necie. Nie tylko zmodernizowali$my nasza strong interne-
towa, ale tez staramy si¢ utatwié zaistnienie w tym medium
naszym partnerom. Kazdy nasz poSrednik moze w bardzo
tatwy sposéb, za darmo, wygenerowad swoja wlasng strong
www, ktéra moze nastgpnie udostgpniaé klientom oraz
promowaé np. w swoich mediach spoteczno$ciowych. Q




